
成功する「セルフ電子書籍」マーケティング

 
「セルフ電子書籍」 
完全攻略ガイド

個人経営・コンサル 
サロン・コーチ業のための

成功事例と失敗事例から見えてくる 
オンライン時代の満員御礼する方法

＼ ／

集まる集客® 
ファンメイク 
キャンペーン戦略 
トレーナー  神崎智子

毎月100万円! 集客をラクに売上をコントロール
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こんなお悩みはありませんか？

仕事のスタイルや集客方法を 
変えていきたいけど 

何から始めていいかわからない…

突然の事態でも対応できる 
集客方法になっていないので 
焦っているのに進んでいない…

オンライン講座をやっているけど 
ライバルが多くて  
予約が埋まらない…

そんなあなたのお悩みは…

「セルフ電子書籍」が 
すべて解決！
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毎月安定して満員御礼のサロンに！ 
月商300万円以上を常態化！

初めて月商100万円到達！過去最高売上440万円に！

2ヶ月連続月商400万円！

セルフ電子書籍こそオンライン時代に勝てる 
最強のビジネスツール

セルフ電子書籍は、ただの本ではありません。 
お客様に信頼していただくための 
最強のビジネスツールです！
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毎月安定的に高額商品のご成約をいただくための 
集まる集客®ファンメイクキャンペーン戦略 
トレーナー 神崎智子です。 
 
本書では、オンライン時代に勝てる 
「セルフ電子書籍」で理想のお客様が 
集まる集客の方法を、 
事例をもとに徹底解説いたします。 

私が主宰している 
ファンメイクキャンペーン戦略 
コンサルティングでは、 
スマホで簡単に理想のお客様に 
お届けできるPR戦略が 
”セルフ電子書籍プロモーション” 
なのです！ 

どんな事態でも慌てない 
オンライン時代に 
必要な方法だということが 
わかります。 

  4

本書を手にとっていただき 
ありがとうございます！
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新型コロナウイルスの影響のような 
突然の事態で、どれだけ準備していたかや 
日頃からのファンづくりができていたか 
で差が出ているのは明らかです。

今までの集客はどのように行っていたか？ 
つまり 

ファンづくりができていたか？ 

オンライン化は当たり前！ 
ファンが集まってくる仕組みを 
見直すタイミングです。
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働き方を変えたい！ 
集客を楽しく、おもしろく 

もっとたくさんの方に知ってもらいたい！ 

Make The FAN
～ファンを創る～

集客の問題や、 
実現したい目標に向かって取り組む 
未来の仲間との出会いを期待し 

セルフ電子書籍を活用した 
ビジネスの本質である 

”ファン創り”をご提案します。 

この想いに共感してくださる方へ



読者特典90分の無料個別相談

セミナー,体験会
を 

満員御礼にする
コツ 

大公開‼

クリック※ダウンロードから３日以内有効です。

個人経営/コンサル/サロン/コーチ業の方へ
３週間でご成約をいただくための 
セルフ電子書籍出版個別相談会

(この電子書籍読者様10名限定受付中)

お申込みの方に 
電子書籍テンプレートを 

プレゼント🎁
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私は起業する前に、某大手家電メーカーで 
マーチャンダイザーとして株価に影響するほどの 
爆発的ヒット商品の開発に携わったことが 
あります。 
その商品は、商品化されないかもしれない状況 
だったところをある１つを変えるだけで 
商品化することができ、多くの人が手にして 
感動してくださいました。 
それができたのは、 
今までにないお客様の一番欲しかったものを 
創ることができたからです。 

「お客様が一番欲しいものを提供する。」 
それがマーケティングです。 



お客様に「買ってください！」と 
売り込むのではなく 
お客様から自然に買いたくなる状態を創るために、 
ニーズにあった商品を理想のお客様に向けて 
発信していくことが大事です。 

商品が”売れる仕組み”をつくることも 
マーケティングの全体像と言えます。 

理想のお客様のもとへお届けし、 
ファンをつくる仕組みと仕掛けの 
ツール(道具)が”セルフ電子書籍”です。 
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Self eBook Promotion

セルフ電子書籍で 
ファンが集まる３つの理由
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普通の商業出版とは何が違うのか？
出版社や編集者を通さず、 
提供したい情報を自分で電子書籍にし 
無料で出版することができます。 
 
例えば、ブログやメルマガの記事を 
電子書籍にまとめることで 
理想のお客様に本として 
スマホに届けることができます。

理由① 理想のお客様に情報を本として 
スマホに簡単にお届けできる
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未来のお客様に出会う前から 
悩みを解決するきっかけとなり 
信頼されるようになる

未来のお客様に出会う前から 
あなたの代わりに、電子書籍で 
お客様の悩みを解決することができるので、 
あなたのことを信頼するようになります。
たった３分！読むだけでサービス内容や  
価値がわかり、想いに共感されます。 
ファンとなって共感し、育ってくれるからこそ 
あなたの商品、サービスを 
「ぜひ買いたいです！！」 
という方が増えていきます。

なぜ電子書籍でファンが創れるのか？

理由②

なるほど！ 
相談して 
みよう！
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お客様の悩みや欲を解決でき 
季節に合わせた情報なども 
自由に出版できる

あなたの未来のお客様になってくださる方の 
お悩みや欲を解決し、 
お役に立てる情報を書きます。 
自分の趣味のことなど、書きたいことを 
書いていては集客にはつながりません。 
 
電子書籍を出すタイミングで 
夏の暑い時期にふさわしいこと、 
冬の寒い時期にふさわしいこと、 
など、状況に合わせた内容を自由に 
書くことができます！

どんな内容を書くのが良いのか？

理由③

外出自粛の 
タイミングに 
即リリース 
できた！
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Self eBook Promotion

３つの成功事例と 
１つの失敗事例から学ぶ 
セルフ電子書籍のコツ
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季節や目的に合わせて 
お客様の欲しいを解決！

成功事例 
①

 ”伝わる”表紙,タイトル 

夏のお盆の時期には 
ご先祖様に感謝の気持ちを込めて 
年末には、心もお部屋も 

大掃除とともに浄化するために 
天然100%の香原料を使用した 
お線香の電子書籍を出しました。
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合成香料を一切使用しない 
天然100%の香原料にこだわった 
お香を習慣にするのがなぜ良いのか 
どんな方のお役に立てるかを 
電子書籍でお伝えしています。 

おかげで月商100万円以上の売上を 
上げ続けることができています！

セルフ電子書籍から 
オンラインセミナーや 
体験会は満員御礼！！
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お悩みのポイントに 
フォーカスしたメソッドを公開

成功事例 
②

部位ごとのお悩みがパッとわかりやすく！

美しさの基本は”軸”を整え 
左右対称になること。 

目やお腹、脚などお悩みごとに 
ケア方法を電子書籍にしています。 
動画もいれることができるので 
より伝わりやすくなります！



Copyright ©2020 Fan Make All Right Reserved. 18

メルマガで書いたことを 
電子書籍にまとめ 
リリースしたところ 
毎月体験会は満員御礼。 
オンラインレッスンも 
スタートできました！ 
最高月商は800万円超え！ 
シンメトリー美人を 
教えたい方も 

増え続けています！

自分自身もこう変われた！

なぜこれを選ぶかの根拠となるデータ
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アプローチ方法を 
創意工夫

成功事例 
③

インパクトのあるキーワード

「こうしなければいけない」 
というのはありません。  

ビジネスはテストの繰り返し。 
インパクトキーワードで 

お申込みの反応をチェックします！ 
アカデミー生募集を言葉を変えて 

電子書籍にしました。
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テクニックを惜しみなく電子書籍で 
公開することでやってみたい方が 

ご相談にきて下さるようになりました。 
電子書籍のおかげでメルマガリストが 
増え続け、オンラインセミナーは 
毎回満員御礼になっています！

信頼度を上げる掲載記事

新しい提案を投げかけてみる

20
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聞いたことがあるもの 
見たことがあるものは 
反応が悪い！

失敗事例

タイトルのつけ方に要注意！

天然100%の香料にこだわっている 
ことを載せたかったのですが 
”手作りお線香ガイド”では 

インパクトが弱く、よくあるもの 
に感じられたようで反応がイマイチ 
でした。タイトルを変えるだけで 

体験会お申込み数が２倍になりました！ 
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Self eBook Promotion

お客様の心を動かす 
ヒットルートを創る 
電子書籍の活用法
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集まる集客®で１２０名の起業家が 
月商７桁８桁に到達した再現性のある 
理想のお客様に出会い、売り込まずお願いされる 
　  「ヒットルートの数と管理」
数字で目標を立て、数字で記録し、 
数字で次の目標を立てること！ 
これらを習慣化することが大切です！

お客様の心が動く”動線づくり” 
集客と売上をコントロールする  

仕組み

ここが大事 
①
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成果を上げ続けている起業家は 
数字で管理、記録をして、 
集客を安定化しています！ 
やったら、やりっぱなし！ 

では集客は安定しないのです！

問題発見‼

電子書籍のお申込み動線を創り 
どこから何人の方が電子書籍を申込んだのか、 

数字で見ておくことも重要です！ 
数字で管理すれば問題点もすぐに解決でき 
集客と売上がコントロールできます！
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計画的な戦略で理想のお客様に 
出会うことができ、 
成約率も高まります。 
数値の分析と改善を繰り返すので 
再現することができます！

目的にあった 
戦略を立てる

計画に沿った 
段取りで実践する

現状の把握 
数値管理、 
分析する

ヒットパターン 
の発見 

見直し改善する

PLAN 
計画

DO  
実⾏

CHECK  
分析

ACTION 
改善

成果の効果測定ができる 
セルフ電子書籍プロモーション

ここが大事 
②
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Self eBook Promotion

セルフ電子書籍を 
実践している方の声を 
ご紹介します！
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Before

After

27

魂に栄養を与える 
お香の習慣 
お香パティシエJP 
代表 椎名まさえさん 
(茨城県 50代)

一番すごい違いを感じたのは電子書籍のお申込みで、 
メルマガに登録されるので 
メルマガ読者さんが一度に増えたことでした。 
半年間ほどで700リストまで増えました。 
電子書籍がなかったら短期間に増やすことは 
できなかったと思います。  
 
今まで自分が考えていたことが電子書籍に 
まとめることができてお客様に伝えやすくなりました。
 
WEBで集客できる仕組みってこういうことなんだと 
よくわかりました！ 
次回に向けてまた出版できるのも楽しみです！！ 

リアルとアメブロだけで集客していました。 
アメブロで伝えるだけだと興味づけが難しかったです。  
興味をもってもらっても記事がバラバラだから 
伝わらず、数字なんてみてもいませんでした。

電子書籍からお申し込みが入るようになって 
過去最高月商154万円到達できました！
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Before

After

28

自分の褒めたいくびれを創る 
スクイーズボディプログラム  
水野志音さん 
(東京都 30代)

電子書籍からファンが集まる習慣ができると、 
売上が安定してきました！数字を見るのも嫌だし、 
エステティシャンが数字とかわからないしと 
思っていましたが、今ではお客様の動きを数字で見て、 
数字で会話をするのが当たり前になりました。 
数字を見てPDCAをするとキーワードが浮かび上がって  
見直ししたおかげで、成約率は80%の驚異的な結果に 
つながっています！数字で目標到達することの 
大切さを実感しています！ 

リアルだけで集客していたので、メルマガは 
必要ないと思っていたし、電子書籍を作ろう 
とも思っていませんでした。

なんと成約率80%と驚異的な数字となり 
月初10日間だけで250万円到達できました！
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Before

After

29

左右対称シンメトリーな 
美しさを軸から創る 
シンメトリー美人® 
セラピスト 
タラネンコ聡子さん 
(石川県 30代)

「いきなり募集はしない！」 
と何度も教えていただいたことで 
募集開始から逆算して告知までの教育メルマガに 
十分な日にちをとるように意識するようになり 
募集開始とともに体験会が埋まり、そこから 
継続プログラムのお申し込み率も高まりました！ 
メルマガからセルフ電子書籍でお客様に信頼され 
最高月商を３ヶ月連続で更新することができました！ 
段取りなしでメルマガを書いてしまう自分の 
いつもの癖から抜け出せて、電子書籍化にも 
チャレンジできたのは神崎さんのドリル 
と絶妙なサポートのおかげです（^^）

メルマガの重要性は分かっていましたが  
段取りをつくらずに 
「募集しても体験会が埋まらないだろうな・・・」  
と、毎日いきあたりばったりで書いていました。

メルマガから電子書籍化ができるようになって 
過去最高月商400万円到達できました！
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大家さんの空室が 
公開即日で満室になる 
空室対策アドバイザー 
大脇ちさとさん 
(岐阜県 40代)

電子書籍の書き方を教えていただく前は、 
自分なりのやり方、捉え方で進めてしまい、 
結局時間がかかって良いモノができない、 
というジレンマがありました。

ファンメイクキャンペーンで結果を出している 
方々を目にして、私も出来るかも！と思ったこと 
がきっかけで電子書籍に挑戦してみました。  
 
メルマガから電子書籍を出したことがきっかけで 
電子書籍からのお申込みが増え、過去最高月商 
200万円到達することができました。 
自分にもできる、という自信も身につきました。  
過去最高に到達したことで、次なる目標も見えて  
きました。本当に嬉しかったです。

Before

After

eBOOKからのお申込みが殺到！ 
過去最高月商200万円到達できました！
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毛先1mm切るだけで 
髪質が10歳若返る 
ヘアトランスフォーム 
髪質改善家 
宮崎 きみやすさん 
(神奈川県 40代)

これまで、メルマガ、ブログ、facebookと  
記事を書くことやコメントはできても、 
電子書籍にするまでは自分の力や考えでは 
思い浮かばないので、途中で諦めてしまう 
こともありました。

具体策を書き出すことではっきりとした 
リアルなイメージが見えたてきて 
過去最高売上に到達することができ、 
達成感を感じることができました。 
 
始めた時に、これは確実に過去最高売上できる 
と感じていたので 
実際に到達できたことで自信もつきました！ 

Before

After

集まる集客®メソッドをもとに 
月商７桁連続到達は当たり前 
毎月440万円稼ぐサロン経営を実現！
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１５分で簡単に作れて 
家族に喜ばれる 
しあわせ土鍋ごはん 
油野 智恵美さん 
(富山県 30代)

Before

After

メルマガを始めたころは３時間かかっていました! 
これが毎日続くと自分の仕事時間はどうなるのか 
と心配になっていたことを覚えています!

自分では文章構成がわからず苦労して書いても 
伝わらなかったのですが、書き方がわかると 
メルマガで書いたことを電子書籍にすることも  
どのような流れで書いていくなどわかりやすく 
短時間でも書けるようになりました!  
初めから自分ですべてを学ぼうとすると時間も 
かかり結局よくわからないものになりがちなところ 
やり方がわかれば、時間をかけすぎることなく 
スムーズにすすめることができました!

料理業界の常識を壊す挑戦をし 
月商500万円超えを達成できました！
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ー セルフ電子書籍Q&A ー

セルフ電子書籍は自分で作れるように 
なるのでしょうか？

はい、できるようになります！ 
Windowsはパワーポイント,MACはキーノート  
などを使用して作成します。 
画像やイラスト、文章を組み合わせれば 
作れるようになりますよ。

何から始めたらいいかわかりません。 
どうしたらいいでしょう？

まずは、セルフ電子書籍のタイトルや表紙を 
イメージするところから始めましょう。 
タイトルを決めるときは、あなたの商品は、 
誰のどんなお悩みや欲を解決できますか？  
そこにヒントがありますよ！ 
 

何から始めたらいいかわからない方のために 
書き出しワークをご用意しました。 
チャレンジしてみてくださいね！
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Self eBook Promotion

あなたにもできる！ 
埋めるだけ真似するだけの 

【簡単ワーク】



Copyright ©2020 Fan Make All Right Reserved. 35

理想のお客様のお悩みや欲は何？ 
書き出しワーク

どんな方のどんなお悩みや欲を 
セルフ電子書籍を活用して 
解決したいのか？ 感動を届けたい 
理想のお客様を明確にしましょう！

＊お客様はお悩みを抱えていますか？ 
　10個書き出してみましょう。

＊お客様は欲や実現したい希望を抱えていますか？ 
　10個書き出してみましょう。

これであってる？？と思ったら！ 
個別相談会で答え合わせをしましょう！



読者特典90分の無料個別相談

セルフ電子書籍
で 

満員御礼にする
コツ 

大公開‼

個人経営/コンサル/サロン/コーチ業の方へ
３週間でご成約をいただくための 
セルフ電子書籍出版個別相談会

(この電子書籍読者様10名限定受付中)

お申込みの方に 
電子書籍テンプレートを 

プレゼント🎁

お気軽にご相談ください 
お申し込み方法はこちらをクリック
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ここまで読んでくださってありがとうございます！ 

私は、今まで電子書籍を無料配布する 
キャンペーンに数々携わらせていただき、 

数字を見る、数字で目標を立てる、数字で把握する 
そしてそれらを習慣にすることが、多くの起業家さん 
の問題解決となっていることを感じています。 

2019年1年間で51冊のファンメイクキャンペーンを  
実施し、業種ごとのデータがどんどん増え、 
どのような悩みが解決できているのか成果事例を  
基に分析することができました。 
 
電子書籍で大切なのは、理想のお客様のどのような 
問題解決ができるかということです。 
書き手の好きなことを書けばいいというものでは 
ありません。 

問題解決となるテーマと根拠をわかりやすく解説 
することが、理想のお客様の問題を解決し、 
その先の感動や喜びにつながります。 
 

おわりに
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情報過多の時代、オンラインの時代、 
理想のお客様に出会うためには、 
お客様の悩みを解決する、 
感動をスマホにお届けできる、 
「セルフ電子書籍」をもつことで 
ファンが自然に集まってくるのです。 
 
そして、どこから集まってきたのか、 
何人集まったか「数と管理」ができれば、 
お客様の動きが数字でわかり、 
集客と収益をコントロールすることが  
できるようになります。 
誰でも簡単に数字が見れるようになるのです！ 

私が、セルフ電子書籍を活用した、 
ファンメイクキャンペーンで学び、実践したことを 
一人でも多くの起業家さんに知っていただき、 
「共に学び、共に応援し、共に豊かになる」 
という想いの軸を持ち、心・スキル・環境面を 
整えることを全力でサポートしてまいります。 

集まる集客®  
ファンメイクキャンペーン戦略トレーナー　 
神崎智子
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